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رديف
ترم

تحصیلي
شماره
نوع آزموننام درسدرس

شماره
شرح پیوستناشرمترجمنويسندهعنواننوع منبعمنبع

تعداد ساعتواحد
عمليتئوريعت

---بدون منبعفاقد منبع٧۵۴٢طبق نظر استاد٠۴پايان نامه ارشد (۴واحد)١۴٠١١١١١١٢٩۶
---بدون منبعفاقد منبع٧۵۴٢طبق نظر استاد٢٠٣٢سمینار (تحقیق و تتبع نظري)٢۴٠١١١٢١٨٣٧۶
روش ھاي حل مساله (آموزش٣۴٠١١١٢١٨۶۶٧

محور)
محمود احمد پورجمیزھیگینز١٠١تكنیك حل خلاق مسئلهكتاب۶۵٩۵تستي٢٠١۶

دارياني
امیركبیر

نظريه ھاي سازمان و مديريت۴۴٠١١١٢١٨۶۶٨
پیشرفته

تئوري سازمان (ساختار و طرحكتاب٧۶٧١تستي٢٠١۶
سازماني)ويرايش جديد

سید مھدي الواني،استیفن رابینز
حسن دانايي فرد

فصل ھاي ١، ٢، ٣، ۴، ۵، ۶، ٧ و ٨ مطالعه شود.صفار

حمیدرضا وزيري گھر، فاطمهتحلیل آماريكتاب١٢٣٧۶تشريحي٢٠١۶تحلیل آماري۵۴٠١١١٢١٨۶۶٩
عیدي و سیده معصومه غمخواري

پیام نور

برنامه ريزي و مديريت استراتژيك باكتاب٧١٨٧تستي٢٠١۶مديريت استراتژيك پیشرفته۶۴٠١١١٢١٨۶٧٠
رويكرد تدوين استراتژي

فصل ٨ حذف شود.پیام نورامیني- فروزنده- صمد خباز باويل

مديريت منابع انساني (مفاھیم ،تئوريھاكتاب١٠١۵٩تستي٢٠١۶مديريت منابع انساني پیشرفته٧۴٠١١١٢١٨۶٧١
وكاربرد ھا)

فصل ھاي ١، ٢، ٣، ۴، ۵، ۶، ٧ و ٨ مطالعه شود.سمتآرين قلي پور

محمد مھدي پرھیزگار ، روح هللاخلاق و احكام كسب و كاركتاب١١۵٠۴تستي٢٠١۶اخلاق و احكام كسب وكار٨۴٠١١١٢١٨۶٧٢
حسیني

پیام نور

دانشگاه پیاممیرزا حسن حسیني و ھمكارانتصمیم گیري كمي براي مديرانجزوه١٠٢٢١تشريحي٢٠١۶كاربرد تئوري تصمیم گیري٩۴٠١١١٢١٨۶٧٣
نور

روش شناسي پژوھش ھاي كیفي١٠۴٠١١١٢١٨۶٧۴
و آمیخته در مديريت

مقدمه اي بر روش ھاي تحقیق كیفيكتاب١٠١۴٧تستي٢٠١۶
وآمیخته،رويكردھاي متداول در علوم

رفتاري

ديدارعباس بازرگان

میرزا حسن حسیني و فاطمهمديريت بازاريابي بارويكرد اسلاميكتاب١٠٢١٣تستي٢٠١۶بازاريابي و مديريت بازار پیشرفته١١۴٠١١١٢١٨۶٧۵
عیدي

دانشگاه پیام
نور

فصل ھاي ١، ٢، ٣، ۴، ۵، ۶، ٧، ٨ و ٩ مطالعه شود.

فصل ھاي ١، ٢، ٣، ۴، ۵ و ۶ مطالعه شود.پیام نورجمشید سالاربررسي رفتارمصرف كنندهكتاب٩۶٠٨تستي٢٠١۶مديريت رفتار مصرف كننده١٢۴٠١١١٢١٨۶٧۶
مديريت جامع برند(مكاتب، ارزش گذاري وكتاب١٠١۴۶تشريحي٢٠١۶مديريت تبلیغات و برند١٣۴٠١١١٢١٨۶٧٧

توسعه برند ملي)
سید حمبد خداداد حسیني،

مھران رضواني
دفتر

پژوھشھاي
فرھنگي

از فصل ١ تا آخر فصل ١١ مطالعه شود.

میرزا حسن حسیني، شھرامزبان تخصصي مديريت بازاريابيكتاب٩٣۵٩تستي٢٠١۶زبان تخصصي١۴۴٠١١١٢١٨۶٧٨
جنابي

پیام نور

سیستم اطلاعات مديريت (مدل سازيكتاب٧۴۶١تستي٢٠١۶سیستم ھاي اطلاعاتي مديريت١۵۴٠١١١٢١٨۶٧٩
اطلاعات )

سمتعلي رضائیان

بخش ھاي ١(فصل ھاي ١، ٢و٣)، ۴(فصل ھاي١و٢)،پیام نورزھرا برومندمديريت رفتار سازمانيكتاب۵۵٩۶تستي٢٠١۶مديريت رفتار سازماني١۶۴٠١١١٢١٨۶٨٠
۵(فصل١)، ۶(فصل١) و ٧(فصل١)مطالعه شود.

فصل ھاي ٨، ٩ و ١١ حذف شود.پیام نورمھدي تقويمديريت مالي ١كتاب۴٩٨۶تستي و تشريحي٢٠١۶مديريت مالي١٧۴٠١١١٢١٨۶٨١
فصل ھاي ۴، ٧، ١٠، ١٢ و ١٣ حذف شود.پیام نوررضا رسوليمديريت منابع انسانيكتاب۵۵۵٣تستي٢٠١۶مديريت منابع انساني١٨۴٠١١١٢١٨۶٨٢
دانشگاه پیاممحمد محمودي، جمشید سالارمديريت استراتژيک بازاريابيجزوه١٠٢١٢تستي٢٠١۶مديريت استراتژيك بازاريابي١٩۴٠١١١٢١٨۶٩٧

نور
فصل ھاي ١، ٢، ٣، ۴، ۵ و ۶ مطالعه شود.

مديريت ارتباطات مشتري و٢٠۴٠١١١٢١٨۶٩٨
عملكرد بازاريابي

محمد محمودي میمند، جمشیدارتباطات و بازاريابيكتاب٩٩۵١تستي٢٠١۶
سالار و امیر مقدمي

فصل ھاي ١، ٢، ٣، ۴ و ۵ مطالعه شود.پیام نور

محمد باقري، میرزا حسنبازاريابي صنعتيجزوه١٠٢٠٩تستي٢٠١۶بازاريابي صنعتي و خدمات٢١۴٠١١١٢١٨۶٩٩
حسیني

دانشگاه پیام
نور

اصول مذاكرات ومكاتبات و٢٢۴٠١١١٢١٨٨٠٩
قراردادھاي تجاري

فرايند مذاکره وتحقق معاملات بینكتاب١٠١۶۴تستي٢٠١۶
المللي (پیش نیاز ھا،ھدايت مذاکرات و

پیگیري توافقات)

شرکت چاپرضا پاکدامن
ونشر بازرگاني

بخش ھاي ١(فصل١)، ٢ و٣ مطالعه شود.

چاپ موجود-القرآن الکريمكتاب٨٢٠٠تستي١٠حفظ جزء ٣٠ قرآن كريم٢٣۴٠١١١٢٢٠۶۵٨


